Wertschdpfung im Verkauf

Je fokussierter die Identifikations- und Abklarungsphase, \

desto hoher der Verkaufspreis.

Identifikation und Akquisition

Personliche Bedurfnisanalyse, Informationsbeschaffung
Markt-, Standort-, Zustandsanalyse, Ideengewinnung

Ausnutzungsstudie

Schéatzung

Risikoermittlung, -analyse, Problemerkenntnis
Beratung & Strategie
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Abklarungen und Planung

Informationsbeschaffung
Strategieentwicklung

Preisfestlegung
Broschiirenerstellung
Marketing-/ Kommunikationsplanung

Verkauf und Kundenbegleitung

Kundendatenbank / Beziehungsnetz
Printmedien, Internetplattformen
Erst-, Zweit- und Drittbesichtigungen

Vertrag und Abschluss

Kaufvertrag (KV) aufsetzen

Verhandlungen, Preis & Konditionen
Reservationsvertrag, Finanzierung des Kaufers
Dealstrukturierung, Grundstickgewinnsteuer

Juristische Abklarungen, Vertragsbereinigungen
Beurkundung KV / Eigentumsiibertragung
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